


Raccolta delle proposte/candidature
Valutazione delle candidature/proposte
Site ispection destinazioni/strutture in short list

Selezione finale e assegnazione dell’'evento



Presentazione del Bid di candidatura al
Board da parte del delegati nazionali
Valutazione delle candidature/proposte da
parte della commissione incaricata e
definizione della short list

Site ispection e trattative con le destinazioni/
strutture in short list da parte della
commissione preposta

Analisi della relazione della commissione da
parte del Board e assegnazione dell'evento




Struttura decisionale

Di vertice Committee
* Presidente * Board
* Segretario generale * QOrganization Committee
e Delegato del Board * Ufficio di presidenza
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Nelle nazioni di potenziale interesse
Raccolta proposte e selezione della destinazione da candidare

PRESENTAZIONE CANDIDATURE

BOARD

SELEZIONE DELLA SHORT LIST E
NOMINA DELLA COMMISSIONE

SITE ISPECTION E TRATTATIVE CON LE
DESTINAZIONI SELEZIONATE

Relazione della commissione

BOARD

Verifica e assegnazione dell’evento



Evento internazionale

Presidente

President elect

membri dell'ufficio di
presidenza

Segretario generale
Delegato nazionale
Comitato scientifico
Membri del board
Referente organizzativo

Evento nazionale

Presidente

President elect

membri dell’ufficio d
poresidenza

Segretario

Referente scientifico
Membri del Comitato
Referente organizzativo

~CO




Evento internazionale Evento nazionale

* Delegato nazionale * Presidente

 Membro del board e Segretario

* Segretario generale * Membro del Direttivo

e PCO * Referente delegato
« PCO




Nelle nazioni di potenziale interesse
Raccolta proposte e selezione della destinazione da candidare

PRESENTAZIONE CANDIDATURE

BOARD

SELEZIONE DELLA SHORT LIST E
NOMINA DELLA COMMISSIONE

SITE ISPECTION E TRATTATIVE CON LE
DESTINAZIONI SELEZIONATE

Relazione della commissione

BOARD

Verifica e assegnazione dell’evento



Key contact

DELEGATO NAZIONALE



Il Buyer




Il Buyer fa un’altro mestiere




Non € un tecnico/professionista/esperto ne di
turismo ne di organizzazione

Non conosce le terminologie tecniche del settore
L'organizzazione dell'evento non e tra le sue priorita

E' sempre molto impegnato con il suo lavoro
E’ difficilmente reperibile

Talvolta non e al corrente di essere "Buyer”



Il Buyer

DIFFICOLTA’ DI CONTATTO

DIFFICOLTA’ DI COINVOLGIMENTO



FATTORE CRITICO DI SUCCESSO

IDEA FORTE
CHE RISCONTRI DIRETTAMENTE
LE SUE ESIGENZE




Il contatto




Tipologia di Buyer

- Macchine congressuali
- Attivi

- Pigri

- Timidi

- Burocrati

- Ignari

- Disinteressati



Strategie di approccio

Contatto email doveroso, ma quasi mai efficace
Basarsi sul contatto personale diretto

Chiamare in orari e giorni diversi

Generalmente € molto diffidente e prevenuto al primo
contatto

Come superare filtri e diffidenza



Il Prodotto

congressuale




Sistema Verticale

HOUTIC 1€




Sistema Orizzontale

Location di interesse




La candidatura

QG



| Buyer, fa un'altro mestiere, non € un esperto di
turismo

| soggetto € I'evento e non la destinazione/
struttura da promuovere

Ogni destinazione, struttura, albergo
ha delle particolarita che vanno valorizzate
adattandole opportunamente ai singoli contesti.



Il Bid di Candidatura

E’ 'unica chance per tarsi selezionare
DEVE ESSERE
Sintetica - Chiara - Esaustiva

Rispondere alle esigenze
tecniche, logistiche, economiche, ma anche estetiche
dell’evento e di chi l'organizza

E' FONDAMENTALE
che sia personalizzato e in sintonia con la sua “Cultura”



Il Camaleonte e i manuali di stile




unc est conveniendum

Promozione nel
mercafto congressuale
accademico

Azione diretta verso i
referenti padovani di
organismi nazionali ed
internazionali
organizzatori di eventi.

PATAVIUM

Padova 27/11/08 CONCILIORUM CIVITAS

PADUA - CONVIVIALITY IN SCIENCE AND CULTURE




PATAVIUM

) CONCILIORUM CIVITAS

PADUA - CONVIVIALITY IN SCIENCE AND CULTURE

n i e urbem Patavi S edesque Jocavit
. fixi
ati nomen dedit armag ue fixit

R
da compostus pace quiescit

“Hic Tame!
Teucrorum €t ¢
“Troia, nunc plac

247-249)
(Vinglio, Eneide, 1,247 249

Numerose sono ke possibilita offerte daPadova per eventi V.K'iill ¢ ‘('cn‘c
da organizzare (anto in ristocanti ¢ teattoric tipiche ambienti accoglienti
dove stare bene assieme confortati dalle prelibatezze della cucina padAnT’a ;
na, quantoin contesti esclusivi: sedi istituzionali, antiche ville, prestigiost

palazzi, rinomati ristoranti.

Numerose sono le possibilita offerte da Padova a questo proposito: visite
ai monumenti della citea ¢ agli splendidi dintoeni, escursioni alla vicinissi-
ma Venezia ¢ alla Laguna, programmi di “Mis en forme™ ¢ attivita legate al
benessere aei centri di Abano ¢ Moategrotto, tra | pits rinomati d'Europa,
uno shopping tra i piis ricchi ed esclusivi, visite a mostre, attivita sportive:
golf, tennis, rafting, et escursioni naturalistiche a piedi in biciclettao a
cavallo,
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) lettera Sindaco o istituzione

) Perché (nome della destinazione)

) La sede (con gli aspetti tecnici legati all’evento)
) La logistica (collegata alla sede)

) Soluzioni alternative (con indicazioni logistiche)
) | collegaments
)

)

)
0

Location
Visite escursioni
Post congress activities
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10) Preventivo



Tipologia di Buyer

* Macchine congressuali
o Attivi

* Pigri

o Timidi

* Burocrati

e |gnari

e Disinteressati



